Prasentationen, Verhandlungen odel
erfolgreich durch gezieltes Traif

rzeugen Sie durch heraust
inen Sie Ihr Gegeniber
tellen Sie die richtigen

Inrer Chinesischen Gest

Mag. Xiaoming Zhu, BA Heinz-Peter Enge

Verhandlungstraining und interkulturelle Verkaufstraining, Présentationstraining,
ikation fiir & i Teambuilding, Rhetorik, Atem- und

mit asiatischen Geschaftspartnern Sprechtechnik im Beruf




Unser Angebot

%

Erfolgreich. In Asien.

Asiatische und allen voran chinesische Unternehmen
gewinnen am globalen Markt immer mehr an
Doch mit i

chinesischen Geschéftspartnern konnen rasch zur
Herausforderung werden.

Lernen Sie, worauf es ankommt. Worauf sollten Sie
achten? Welche gesellschaftlichen Regeln und
Traditionen sind fir lhren wirtschaftlichenErfolg
relevant? Mit welchen Hirden sollten” Sie: fechnen
und wie erhohen Sie Ihre Erfolgschancen?

Erfolgreich. Verkaufen.

Von der prache bis zur Abschl
frage. Was erwarten Ihre Kunden? Wie funktioniert

i Verkaufen? Wie funktioni ing,
was ist eine hypnotische Frage? Welche Frage
stellen Sie zu welchem Zeitpunkt? Wie reagieren Sie
richtig auf Signale Ihrer Kunden? Geht es auch,
ohne immer dén besten Preis zu bieten?

MitreiBend. Prasentieren.

Will man andere Giberzeugen, genilgt es oft nicht, ein gutes Konzept,oder Produkt vorzustelien
Das "wie" ist mindestens ebenso wichtig. U Sie Ihte durch
& U und i isi Sie Kollegen, a und Kunden. Lernen
Sie, Ihre Stimme bewusst einzusetzen. Trainieren Sie Ihre Intonation, setzen Sie gezielt Pausen und
Sie eine gesunde
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http://www.impressmore.com

